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1. Теоретические основы обоснования производственной структуры и специализации растениеводства

1.1. Факторы и условия, определяющие производственное направление хозяйств

Специализация сельского хозяйства - сложный, постоянно развивающийся экономический процесс, имеющий своей целью повышение эффективности производства. Специализация углубляется под воздействием экономических, социальных, демографических факторов, а также факторов, обусловленных спецификой сельскохозяйственного производства (природных условий, биологических свойств растений и животных, особенностей использования земли, материальных, трудовых ресурсов, транспортных средств и т.д.). Поэтому развитие специализации в сельском хозяйстве идет особым путем. Рациональная организация производства в большинстве сельскохозяйственных предприятий может быть достигнута при специализации их на ограниченном количестве отраслей в сочетании с рядом дополнительных. Сколько должно быть в рационально организованном сельскохозяйственном предприятии основных и дополнительных отраслей, каким должно быть их соотношение зависит от многих факторов специализации. С учетом производственного направления и конкретных условий хозяйствования, то или иное рационально организованное хозяйство может иметь одну, две, три, четыре и более отраслей. В каждом из таких предприятий производство может вестись эффективно (разумеется, при правильной внутрихозяйственной специализации и оптимальной концентрации каждой отрасли).

Факторы специализации по своему воздействию на этот процесс неоднозначны, часто действуют в противоположном направлении. Под влиянием одних факторов специализация развивается в направлении уменьшения числа отраслей в хозяйстве, под влиянием других становится экономически целесообразным расширять до определенного предела номенклатуру отраслей. Это улучшает использование производственных ресурсов, а следовательно, и эффективность производства сельскохозяйственных предприятий. Однако увеличение количества отраслей сверх разумного предела приводит к противоположному результату.

Первая группа факторов - положительно влияющие на минимизацию отраслей в сельскохозяйственных предприятиях и способствующие развитию внутриотраслевой специализации и межхозяйственному кооперированию.

Важным условием углубления специализации сельскохозяйственных предприятий и их подразделений, повышения концентрации производства в них однородной продукции выступает развитие производственных сил, позволяющее осуществлять производство продукции по интенсивным технологиям. На углубление специализации сельскохозяйственных предприятий большое влияние оказывают благоприятные природные условия.

Так, в Украине сложились структуры региональных хозяйственных комплексов природно-экономических зон Полесья, Лесостепи, Степи (северной, центральной, южной), горных и предгорных районов Карпат и Крыма. 

Сельскохозяйственное производство северной и центральной Степи характеризуется зерново-скотоводческо-масличным направлением с развитым свиноводством, птицеводством, садоводством, овощеводством и овцеводством.

Южная Степь имеет зерново-скотоводческо-масличное направление в сочетании с виноградарством, садоводством, овощеводством и овцеводством.

В экономических районах страны образованы индустриальные центры, вокруг которых созданы сельскохозяйственные зоны, где размещено производство молока и овощей. К ним примыкают зоны, производящие более транспортабельные продукты для своих потребляющих центров и для вывоза в другие районы страны.

Наличие благоприятных природных условий в зонах, удаленных от индустриальных центров, способствует развитию в них специализированного производства в соответствии потребностями народного хозяйства. В пределах таких зон хозяйства специализируются на трех-четырех отраслях: производство зерна, сахарной свеклы, льна, других технических культур, мясного животноводства.

Вторая группа факторов - ограничивающие специализацию производства. Они действуют в направлении расширения номенклатуры отраслей на отдельном предприятии.

Одним из факторов, сдерживающих узкую специализацию и обуславливающим необходимость рационального сочетания отраслей в хозяйстве, являются организационно-технические взаимосвязи между основными и дополнительными отраслями. Так, в зерновых зонах развиваются свиноводство, молочное скотоводство и птицеводство. Во многих лесостепных зонах производство сахарной свеклы, успешно возделываемой при размещении ее по удобренным озимым или обороту пласта многолетних трав, успешно сочетается с другими отраслями: производством зерна, молочным скотоводством и свиноводством.

Здесь особое значение имеет рациональное использование земли - главного средства производства в сельском хозяйстве. Определяющая роль при этом принадлежит севооборотам. Многолетней практикой доказано, что даже при применении больших доз органических и минеральных удобрений без правильного севооборота нельзя достигнуть высокой урожайности сельскохозяйственных культур. Севооборот играет важную роль как мера борьбы с сорняками болезнями и вредителями сельскохозяйственных культур.

Рациональное использование земли, тракторов, сельскохозяйственных машин, трудовых ресурсов также является важным фактором, сдерживающим одностороннюю специализацию и обусловливающим необходимость сочетания отраслей. Оптимальное сочетание отраслей позволяет увеличивать годовую производительность машин, снижая себестоимость единицы их работы, полнее использовать трудовые ресурсы. 

Со специализацией отраслей тесно связан вопрос о размерах отраслей, которые должны быть достаточно крупными, чтобы обеспечить высокую производительность труда и рациональное использование средств производства. В настоящее время большинство сельскохозяйственных предприятий, даже при высоком уровне специализации, имеет несколько отраслей (1-3 основные и 2-4 дополнительные). Только в некоторых типах специализированных предприятий, например, тепличных комбинатах, на птицефабриках, в откормочных хозяйствах одна отрасль. В предприятиях других направлений, по мере интенсификации производства, все большую роль играет внутрихозяйственная специализация. Поэтому, обоснованию рационального сочетания основных и дополнительных отраслей должно уделяться особое внимание.

Рациональное сочетание отраслей в предприятии предполагает соблюдение ряда требований: обязательное выполнение договоров по реализации продукции, получение максимального количества продукции при наименьших затратах труда и средств, наиболее производительное использование земли, орудий труда, полное и возможно равномерное использование трудовых ресурсов в течение года, ускорение оборачиваемости оборотных средств, обеспечение технологической взаимосвязи между отраслями, рациональное использование побочной продукции и отходов отраслей ( соломы, ботвы, навоза) и др.

В сельскохозяйственных предприятиях разных направлений слагается определенная номенклатура отраслей, различающаяся в количественном и качественном отношениях. Количественная сторона специализации выступает в виде отношений, пропорций, размеров отраслей. Размер отраслей, как и предприятий в целом, определяется количеством и стоимостью продукции. С качественной стороны специализация характеризуется сочетанием отраслей - видом, составом по их специфическим особенностям. Сочетание - процесс комбинирования отраслей в хозяйстве. Отсюда следует, что не произвольный выбор, а именно совокупность отраслей, основанная на производственных связях между ними, составляет суть их сочетания [6]. 

1.2. Обоснование производственной структуры и специализации хозяйства при переходе к рынку

Сложившаяся ситуация в сельском хозяйстве характеризуется отсутствием, с одной стороны, централизованного регулирования производства, а с другой - рыночных отношений, присущих цивилизованному рынку. По отношению к сельскому хозяйству существует диктат монополиста - производителя ресурсов и покупателя произведенной продукции. То, что мы принимаем за рыночные отношения, таковыми не являются. Применительно к действительности, сложившейся в сельском хозяйстве, их можно принять с определенной условностью. В данном случае следует говорить о процессе и периоде становления рыночных отношений.

Сельское хозяйство вступило в переходный период, представляющий собой процесс длительного трансформирования   административно-плановой экономики в рыночную. Данный процесс должен носить эволюционный характер сочетания государственных и рыночных компонентов управления производством [24].   

Отсутствие экономической стратегии пагубно для экономического развития, особенно в условиях переходного периода, когда изменение модели экономики становится практической задачей. Понятие "модель экономики" характеризуется соотношением:

1) форм собственности и основанных на них секторов экономики или укладов хозяйствования;

2) рыночных механизмов и государственного регулирования ("плана и рынка");

3) централизма и децентрализма в управлении экономикой;

4) конкуренции и монополизма;

5) либерализованости и социальной ориентации экономики.

В зависимости от того, как сочетаются отмеченные выше аспекты, как взаимодействуют элементы системы, в мире существуют различные модели рыночной экономики. С определенной степенью условности их можно классифицировать на такие группы: либерализованая рыночная экономика (США), государство благосостояния (Швеция), восточно-азиатская модель (Япония). Существует множество переходных и симбиозных форм. Их сущность определяется степенью присутствия и ролью государства в рыночной экономике. Существует общая форма классификации моделей экономики на рыночную, центрально-управляемую и смешанную. С этой классификацией можно согласиться, только добавив, что смешанная - это переходная модель.

"Японская модель" отличается определенным отставанием уровня жизни населения (в том числе уровня заработной платы) от роста производительности труда. За счет этого достигается снижение себестоимости продукции, резкое повышение ее конкурентоспособности на мировом рынке. Для поощрения предпринимательской активности не принимается серьезных мер по контролю над имущественным расслоением. Существование такой модели возможно только при исключительно высоком развитии национального самосознания, приоритете интересов нации над интересами конкретного человека.

"Шведская модель" отличается сильной социальной политикой, направленной на сокращение имущественного неравенства за счет перераспределения национального дохода в пользу менее обеспеченных слоев населения. Это создает благоприятные условия для воспроизводства высококвалифицированной рабочей силы как в материальных, так и в непроизводственных интеллектуальных отраслях производства. Такая модель рыночного хозяйства основана на относительно высоком уровне экономического благосостояния страны и квалификации работников.

"Американская модель" построена на системе всемирного поощрения предпринимательской активности, "обогащения" наиболее активной части населения. Для уменьшения социальной напряженности малообеспеченным группам населения обеспечивается приемлемый уровень жизни за счет частичного перераспределения национального дохода. Задача достижения "социального равенства" здесь вообще не рассматривается. Эта модель основана на социально-культурных особенностях нации - массовой ориентации на достижении личного успеха, а также высоком уровне экономического благосостояния.

В большинстве случаев современная экономика в развитых странах характеризуется в целом как смешанная. Смешанная экономика - это западная модель социально-экономического развития, предусматривающая сочетание частной и государственной форм собственности, плана и рынка, проведение социальных реформ с целью создания более прогрессивного строя. Она возникла в первые десятилетия ХХ века. Различают три основных варианта модели смешанной экономики: консервативный, либеральный и социал-реформистский.

Каждый из них приобретает определенные специфические признаки в той или иной западной стране, что обусловлено особенностями экономического, социально, политического национального и исторического развития. В то же время происходит их взаимообогащение, наполнение элементами качественно нового содержания в процессе эволюции социально-экономической системы [8].

  В литературе выделяют три стадии переходного периода от административно-плановой экономики к рыночной:

1) начальная - государственное экономическое регулирование производства и реализации продукции, формирование рыночных отношений, возникновение элементов рыночной инфраструктуры. На данном этапе, в связи с монополизмом, общим дефицитом, практическим отсутствием рыночной инфраструктуры и соответствующих кадров, массированным импортом продовольствия, особенно важно государственное регулирование. Отсутствие последнего привело к формированию кризисной экономики. Необходимы определенные экономические и организационные мероприятия для преодоления этой ситуации. Критерием завершения кризисного периода является прекращение спада производства валовой продукции в абсолютном выражении и в расчете на душу населения при осуществлении товаропроизводителями как минимум самоокупаемости (с учетом инфляции);

2) промежуточная - государственное социально-экономическое регулирование экономики, становление рыночных отношений, организационное оформление системы элементов рыночной инфраструктуры. Критерием завершения данного периода является стабилизация, характеризующаяся достижением уровня производства продукции на душу населения в предкризисный период;

3) конечная - государственное регулирование социальных процессов на основе социально-экономических отношений с товаропроизводителями. Критерием завершения переходного периода является абсолютный рост производства валовой продукции на душу населения при обеспечении самофинансирования товаропроизводителей.

При регулировании экономических отношений со стороны государства необходимо учитывать особенности сельского хозяйства: сезонность производства, существенную зависимость от погодных условий, слабую материально-теxническую базу, специфичность функционирования сельской социально-территориальной общности населения, запущенность социальной сферы.

В переходный период, особенно на первых его этапах, роль государства должна сводиться к обеспечению условий становления рынка, цивилизованного перехода от административно-плановой к рыночной системе на основе организационно-экономических мероприятий. В условиях административно-плановой экономики государство поддерживало слабые хозяйства, чем гарантировало минимум социальных условий их населению. В настоящее время оно самоустранилось от решения данных вопросов, хотя в рыночных условиях это - основная его задача [24].

С переходом нашей страны к рынку, под влиянием меняющегося спроса населения, начала несколько меняться структура сельскохозяйственного производства, что связано со  свободным ценообразованием, падением производства, снятием государственных дотаций на низко рентабельные и убыточные виды продукции. Между тем в условиях рынка, тем более - его становления, аграрный сектор не может нормально функционировать без серьезной и систематической государственной поддержки.  Выдающийся  американский  экономист Дж. Гэлбрвиг подчеркивает, что субсидирование продовольственного хозяйства с целью недопущения резкого изменения цен на продовольственные товары - совершенно нормальное дело. США, все страны ЕЭС и Япония выделяют денежные средства продовольственному сектору. В странах Европейского Сообщества под государственное регулирование попадает до 90 % цен на сельскохозяйственную продукцию. Не случайно зарубежные эксперты, анализируя макроэкономические процессы после второй мировой войны, отмечают, что на Западе с 50-х годов правительства разных стран использовали один и тот же прием: они исключали аграрный сектор из рыночной экономики. В 1991 г. доля государственных субсидий (в виде непосредственных выплат, поддержания твердых цен и предоставления дешевых кредитов) занимала в доходах фермеров в странах Общего Рынка 49 %, в США - 30, Канаде - 45, Швеции - 59, Японии - 66, Финляндии - 71, Норвегии - 77 и Швейцарии - 80 %.

Одним из необходимых условий перехода к рынку является обеспечение паритета цен на промышленную и сельскохозяйственную продукцию. Этому должно способствовать, кроме   государства в лице правительства, и крестьянская кооперация: своими объединенными денежными средствами и усилиями она помогает решать вопросы, как производства, так и социальной защиты. Для нашей страны это особенно важно на современном этапе. Дело в том, что в последнее время   разного рода посредники и коммерческие структуры грабят сельского производителя не меньше, чем государство-монополист. Если последнее делает это при помощи низких закупочных  цен,  высоких   налогов и   цен на средства    производства, то первые - через высокие банковские проценты, цены на топливо и различные услуги. Зарубежный опыт показывает, что защитой от всех тех, кто пытается «ободрать» сельских производителей, являются крестьянские кооперативы.   Они создают свои кредитно-финансовые, снабженческие, сбытовые и перерабатывающие предприятия, сервисные организации, консультационные службы. Их основная задача - не получать прибыль, а оказывать различную помощь сельскохозяйственным производителям. Однако, организовывая такие кооперативы в нашей стране, нельзя допускать ошибки прошлого, когда денежными средствами колхозов и совхозов создавались разные межхозяйственные предприятия (строительные, ремонтные, перерабатывающие), которые впоследствии обособились от своих учредителей и стали их беспощадно эксплуатировать. В связи с переходом страны к рынку большое значение имеет ускорение коммерциализации и приватизации торговли, а также предприятий по переработке сельскохозяйственной продукции, что является необходимым условием для развития межхозяйственной кооперации, сокращения потерь продукции во время ее прохождения от производителя к потребителю.

Необходимым условием для перехода к рынку является преодоление монополизма. На современном этапе сельскохозяйственные производители окружены двумя монополистами: 1) предприятиями,  закупающими у них продукцию; 2) предприятиями, обеспечивающими село средствами производства и оказывающими ему разнообразные услуги. Значительно усиливается процесс демонополизации на основе агропромышленной кооперации, когда интегратором выступает специализированное сельскохозяйственное предприятие, которое стабильно обеспечивает сырьем   предприятия   по его переработке. В этих условиях активизируется производство, справедливо и взаимовыгодно распределяются доходы между предприятиями, что, в свою очередь, дает возможность расширять производство и решать социальные вопросы.

Переход к рыночным отношениям требует создания   адекватного хозяйственного механизма, который бы основывался на саморегулирова-нии экономики. Рынок не совместим с командно-административной системой управления, с директивным планированием, на место которых приходит экономическое стимулирование (цены, кредит, налоги, контракт, заказ и т.д.). Рынок определяет объем нужной продукции, ее ассортимент, качество, цены, сроки поступления. В новых условиях роль государства заключается в том, чтобы обеспечить экономические и правовые нормы для эффективного функционирования свободных товаропроизводителей, не допускать монополизма, массового разорения хозяйств. В рыночной экономике предприятия сами определяют, что им производить, кому и по каким ценам продавать. Если на рынке окажется, что на одни виды сельскохозяйственной продукции предложение превышает спрос, а на другие - наоборот, то с  помощью ценового механизма, а также систем кредитования и налогообложения хозяйства заинтересовываются в производстве продукции, нужной обществу. Следовательно, расхождение интересов хозяйств и общества регулируется экономическими, а не административными методами. При этом договор на реализацию продукции заключается на добровольной, взаимовыгодной основе.

Однако, как показывает мировой опыт, в рыночной экономике сельскохозяйственное производство и весь продовольственный комплекс не являются саморегулирующейся системой, поскольку, во-первых, спрос на продовольственные товары (особенно - на их основные виды) малоэластичен или вообще неэластичен; во-вторых, в нашей стране, в силу объективных   и субъективных причин, цены на продовольственные товары резко возрастают при спаде производства; в-третьих, спрос на средства производства для сельского производителя сокращается не из-за того, что в них нет потребности, а из-за отсутствия денежных средств. В этих условиях рыночный механизм не может обеспечить сбалансирование спроса и предложения. На помощь ему приходит государство, но его вмешательство носит   ограниченный характер: оно сводится к тому, что сельское хозяйство субсидируется, регулируется и поддерживается в той мере, в какой это считается необходимым и целесообразным для его развития и выживания, но чтобы не породить у хозяйств иждивенческую психологию.

Переход Украины к новым условиям хозяйствования приведет к тому, что в каждой зоне - в соответствии с конкретными природными и экономическими условиями - сформируются определенные типы специализированных хозяйств, поскольку на смену централизованным планированию и управлению, государственным закупкам приходит свободное хозяйствование. При этом сельскохозяйственные  предприятия сами выбирают не только свое производственное направление, но и каналы реализации продукции.

До тех пор, пока сельскохозяйственные предприятия лишены свободы в направлении производства и сбыта продукции, ни о каком рынке не может быть и речи [10].

В рыночной экономике основным стимулом для товаропроизводителя  является прибыль. Поэтому проблема выбора для каждого предприятия наиболее целесообразного производственного   направления (специализации) приобретает особое значение, ведь в новых условиях хозяйствования оно только тогда сможет успешно функционировать, когда будет самоокупаться, самофинансироваться. Этого можно достичь при условии высокоэффективного хозяйствования. Именно такое хозяйствование характерно для рыночной экономики. Благоприятные для этого возможности открывает специализация. Она позволяет хозяйству наиболее рационально использовать природные условия, материальные и денежные ресурсы, достижения научно-технического прогресса, внедрять индустриальную технологию, научную организацию производства и таким образом   получать максимальное количество высококачественной продукции при минимальных затратах труда, что диктуется требованиями рыночной экономики. Ведь на рынке выигрывает тот, кто создает наиболее качественную продукцию с наиболее низкими затратами. Поэтому рынок усиливает конкуренцию между товаропроизводителями за наиболее рациональное использование имеющихся ресурсов, концентрируя их на производстве наиболее выгодного продукта, способствует специализации [4].
Специализация сельского хозяйства ведет к его интенсификации, обеспечивает большую стабильность производства, что свойственно рыночной экономике, где существует неэластичность спроса на продукцию. Это обусловлено тем, что покупатели всегда желают приобрести нужное им количество продовольственных товаров независимо от их цены. Если цены снижаются, то спрос существенно не меняется (не увеличивается), ибо население покупает на сэкономленные денежные средства дополнительное количество промышленных, а не сельскохозяйственных товаров. Между тем при повышении цен на продовольственные товары спрос на них тоже существенно не падает. Однако в нашей стране на современном этапе - в связи с резким снижением покупательной способности населения, ростом цен на продукцию сельского хозяйства и уменьшением объемов ее производства- спрос на нее сократился (особенно на мясо-молочные продукты). Это явление носит временный характер, поскольку по мере стабилизации и роста сельскохозяйственного производства ситуация будет меняться к лучшему. Важную роль в этом процессе сыграет специализация.

Специализация сельского хозяйства является общей закономерностью научно-технического прогресса, которая свойственна всем странам с высоким уровнем развития производительных сил. Так, в США 93 % фермерских хозяйств - узкоспециализированы, то есть получают более половины своего дохода от какой-либо одной отрасли, а остальные - 7 % ферм - насчитывают 2-3 отрасли, удельный вес которых занимает в денежных доходах почти 90 %. В Канаде специализи-рованными являются около  90 % ферм, а в Японии их удельный вес составил в 1977 г. 77 %. Специализированные хозяйства преобладают и в странах ЕЭС.

Высокий уровень специализации в зарубежных странах объясняется тем, что она не только открывает наиболее благоприятные возможности для использования природных условий, но и способствует развитию перерабатывающих предприятий  на местах, вертикальной   интеграции   производства,  выделению  семеноводства в самостоятель-ную  отрасль,   свободному переливу капитала и рабочей силы из одного региона в другой. 

По мнению некоторых западных экономистов, рецептом № 1   экономического процветания нации являются   избежание натурального хозяйства и поощрение   к разделению труда, специализации, торговле. Одним из преимуществ специализации выступает то, что она открывает наилучшие возможности для реализации достижений научно-технического прогресса,  в условиях которого создаются новые орудия и предметы труда, укрепляется материально-техническая база сельского хозяйства, повышается уровень квалификации кадров, проводятся мелиорация и химизация,  вовлекаются в производство новые земли.   В результате   углубляется   специализация между зонами и предприятиями,  внутри зон и предприятий, расширяются межхозяйственные и региональные связи, что  в целом повышает эффективность общественного производства. Однако на конечные результаты   сельскохозяйственного производства влияют не только уровень развития производительных сил и организационно-экономические отношения. Специализация создает более благоприятные условия для внедрения в производство высокоурожайных сортов сельскохозяйственных культур, рационального внесения минеральных   и  органических удобрений, применения   прогрессивных технологий, подъема общей культуры производства в отрасли.

В условиях научно-технического прогресса многоотраслевая структура колхозного производства противоречит возросшим производительным силам: каждое хозяйство не в состоянии приобрести и рационально использовать, а промышленность - обеспечить, полный набор необходимой техники для механизации всех отраслей, внедрить индустриальную технологию, иметь достаточное количество высококвалифицированных специалистов. Специализация разрешает эти противоречия, поскольку предусматривает концентрацию факторов производства в ограниченном количестве отраслей или стадий в каждом хозяйстве, сопровождается их переводом на промышленную основу, внедрением индустриальных технологий. Это, в свою очередь, ведет к существенному увеличению объемов продукции, снижению ее себестоимости, повышению рентабельности производства, росту валового и чистого доходов хозяйств, их самофинансированию, создает условия для освобождения государства от предоставления дотаций хозяйствам.

Следовательно, без специализации   невозможно перевести сельское   хозяйство на интенсивный путь развития, внедрить индустриальную технологию во всех   его отраслях, превратить их  в   высокорентабельные производства,  решить  продовольственную проблему,   обеспечить надлежащее     социально-экономическое развитие  села, выйти на мировые рубежи по производительности труда. Поэтому проблема   специализации - это проблема темпов развития, устойчивости и эффективности сельского хозяйства, его интенсификации, кардинального подъема производительности труда в отрасли, ускорения социально-экономического развития страны. Именно благодаря специализации и переходу на промышленные методы  производства ряд стран достигли высокой продуктивности, стабильности и динамичности в развитии сельского хозяйства, мирового уровня производительности труда.

Недооценка в нашей стране специализации как общей закономерности научно-технического прогресса стала одной из главных причин низких темпов развития ее сельского хозяйства, нерешенности продовольственной проблемы. В Украине удельный вес специализиро-ванных хозяйств в их общем количестве составляет около 18 %. Наибольшее распространение они получили в животноводстве, а также свекловодстве, выращивании зерновых и семеноводстве.  В таких хозяйствах внедряется интенсивная технология, ведущая к повышению продуктивности полей и ферм, достигается многократный рост производительности труда (в 2 - 3, а в отдельных хозяйствах - в 6 - 8 раз), в результате чего себестоимость продукции в 1,5 - 2 раза ниже, а рентабельность - в 3 - 4 раза выше по сравнению с многоотраслевыми хозяйствами. Развитие специализации сдерживается несовершенством системы планирования, экономического стимулирования  и   управления, медленной перестройкой взаимоотношений между предприятиями агропромышленного комплекса, отставанием материально-технической базы, стремлением к уменьшению производственного риска, инертностью мышления, ускорением привычки вести многоотраслевое хозяйство, на котором воспиталось целое поколение специалистов сельского хозяйства.

В условиях рынка специализация сельского хозяйства не исключает диверсификации, что связано с динамичностью рыночной экономики, быстрыми изменениями спроса, появлением новых  видов продукции. При этом падение спроса на одни товары компенсируется увеличением спроса на другие. В результате в целом диверсифицированные предприятия более устойчивы и конкурентоспособны по сравнению с узкоспециализированными, поскольку расширяют ассортимент выпуска продукции, имеют возможность переливать свой капитал в наиболее прибыльные отрасли.

Диверсификация сельскохозяйственного производства часто диктуется его сезонным характером, неравномерным использованием рабочей силы в отрасли на протяжении года. Поэтому в период минимальных объемов сельскохозяйственных работ диверсифицирован-ные предприятия занимаются производством тех видов продукции или предоставлением тех услуг, которые не имеют прямого отношения  к  сельскому хозяйству. Это дает им  возможность   круглогодично  использовать рабочую силу и увеличивать доходы, имеет важное экономическое и социальное значение [10].

1.3. Система показателей производственной структуры и специализации хозяйства

Для оценки эффективности складывающихся рыночных отношений следует использовать систему показателей, отражающих процесс воспроизводства: подготовку и создание условий производства, производство продукции, ее реализацию, создание условий воспроизводства.

Влияние рыночных отношений на подготовку и создание условий производства оценивается по показателям, отражающим материально-техническое снабжение, состояние ремонтной базы, объем капитального строительства, социальные условия, подготовку кадров, природоохранные мероприятия. Причем, необходимо иметь в виду, что создание социальных условий является не следствием процесса производства, а необходимым изначальным компонентом его осуществления. Поэтому остаточный принцип в части социальной сферы неприемлем и экономически неоправдан. То же относится и к природоохранным мероприятиям, так как в настоящее время равновесие между производством и природой без вмешательства человека не обеспечивается.

На стадии производства продукции об уровне влияния рыночных отношений можно судить по показателям ее реализации, а на стадии последней - по показателям объема и качества реализованной продукции и ее сохранности.

О создании условий воспроизводства следует судить по показателям,  отражающим   возможность предприятия осуществлять инвестиции, связанные с развитием производства и социальной инфраструктуры, сохранением природной среды [24].

Система показателей - это их совокупность, элементы которой находятся в определенной связи между собой, а вместе они образуют определенную целостность, единство. Для эффективного применения показатели системы необходимо систематизировать посредством их классификации, то есть подразделить на более однородные группы и подгруппы. В качестве основания деления на группы выбирают признаки, существенные для данного процесса. Известно, что специализация отражает процесс общественного разделения труда. Исходя из этого, в какой степени те или иные показатели характеризуют этот процесс, можно выделить две их группы. В первую войдут показатели, дающие возможность объективно охарактеризовать специализацию хозяйства и его подразделений в целом, в совокупности и взаимосвязи всех его отраслей и частей; вторая группа показателей не охватывает весь хозяйственный механизм как единое целое, а применяется для более глубокого изучения отдельных отраслей, прежде всего тех, которые определяют специализацию хозяйства, то есть основных.

Следовательно, по своему значению показатели первой группы являются основными, второй - дополнительными.

Рассматривая состав показателей первой группы, придерживаясь последовательности, следуя от простого к более сложному и связывая воедино все элементы изучаемого процесса, можно изучить специализацию производства поэтапно. 

1. Номенклатура  отраслей хозяйства позволяет выявить количество отраслей хозяйства. Масштабы номенклатуры отраслей дают основания судить о глубине специализации: чем меньше отраслей, тем глубже специализация. При этом для хозяйств комбинированной специализации, с широким набором отраслей, большее значение имеет номенклатура отраслей во внутрихозяйственных подразделениях.

2. Состав отраслей хозяйства по видам производимой продукции дает возможность приближенно охарактеризовать сочетание отраслей в предприятии.

3. Размер отраслей хозяйства определяют объемы производства валовой продукции по каждой отрасли и частные показатели, например, площадь пашни, посевов или многолетних насаждений, поголовье скота или птицы. Это позволяет судить о степени концентрации производства в отраслях и на первом этапе выделить основные, дополнительные и подсобные отрасли хозяйства.

4. Соотношение отраслей хозяйства, выражая количественную сторону специализации через структуру валовой или товарной продукции, помогает распределить отрасли хозяйства по их экономическому значению на основные, дополнительные, подсобные.

5. Сочетание отраслей в хозяйстве помогает полнее раскрыть внутренние взаимосвязи хозяйственного организма. Только оптимальное сочетание отраслей соответствует рационально построенному специализированному производству.

6. Уровень специализации хозяйства учитывает и количество и размер отраслей, поэтому он весьма существен, особенно при отнесении сельскохозяйственных предприятий к той или иной группе по степени разделения труда.

7. Доходность специализации учитывает ценовой фактор в развитии специализации, вследствие чего показатель весьма важен при решении вопроса межхозяйственной специализации и кооперации.

Дополнительные показатели включают организационно-экономические, технические, технологические:

1) удельный вес посевов сельскохозяйственных культур основной отрасли в площади пашни;

2) производство продукции основной отрасли на 1 га пашни;

3) поголовье животных, выход продукции животноводства на 100 га соответствующих угодий;

4) объем производства валовой и товарной продукции основной отрасли в стоимостном выражении на 100 грн. затрат;

5) размер валового и чистого дохода основной отрасли на 1 га посева (100 голов скота) данной отрасли;

6) уровень механизации рабочих процессов в основной отрасли, наличие системы машин;

7) внедрение прогрессивных технологий в основной отрасли;

8) особенности организации труда в основной отрасли и другие [6]
При установлении уровня специализации по продукции основных отраслей пользуются формулой:

Уi = По / Пв,

где: Уi - уровень специализации хозяйства по продукции i-той отрасли;

       По - стоимость валовой (товарной) продукции отрасли в среднем за 3-5 лет, тыс. грн.;

       Пв - стоимость валовой (товарной) продукции всех сельско-хозяйственных отраслей предприятия в среднем за 3-5 лет, тыс. грн.

На следующем этапе определяют уровень специализации хозяйства с учетом внутрихозяйственной специализации:

Кхоз =  ( Котд * Zi,

где Кхоз - коэффициент специализации хозяйства с учетом внутрихозяй-                   ственной специализации;

        Котд - уровень специализации подразделения;

        Zi - удельный вес валовой продукции i-того отделения в стоимости валовой продукции хозяйства, доли единицы;

        n - число подразделений.

Об изменении уровня специализации сельскохозяйственных предприятий за ряд лет можно судить по индексу, который определяется по формуле:

Ic = Ki / Ko,
где Ic - индекс специализации хозяйства или производственного подразделения;

      Ki - уровень специализации хозяйства, подразделения за последние 3-4 года;

      Ko - уровень специализации хозяйства, подразделения в базисный период  (в среднем за последние 3-4 года).

Для определения общего уровня специализации (с учетом всех отраслей) используют формулу:

Ki = 1 / (Zi * J,
где Ki - коэффициент специализации;

      Zi - удельный вес i-той отрасли в стоимости валовой (товарной) продукции, доли единицы;

      J- порядковый номер отрасли в ранжированном ряду;

      n - число отраслей.

По уровню специализации сельскохозяйственные предприятия подразделяют на четыре группы:

1) с низким уровнем специализации - К = 0,2;

2) со средним уровнем специализации - К = 0,2 - 0,4;

3) с высоким уровнем специализации - К = 0,4 - 0,6;

4) глубокоспециализированные - К более или равно 0,6

Но исчисленный по приведенной выше формуле коэффициент специализации отражает степень сосредоточения производства по хозяйству в целом, без учета внутрихозяйственной специализации и концентрации производства. Поэтому для крупных предприятий, имеющих в своем составе несколько отделений или производственных участков, такой способ расчета уровня специализации несовершенен.

В масштабе района, области, страны рассчитывают уровень специализации производства конкретных видов продукции. Такой показатель вычисляют по удельному весу товарной продукции определенного вида, произведенной в том или ином предприятии (районе, области) в общем объеме этого вида товарной продукции, произведенной в районе (области, стране). При этом нельзя судить об уровне специализации сельскохозяйственных предприятий без учета специфических особенностей различных производственных типов хозяйств. Например, уровень специализации по основной отрасли садоводческих хозяйств должен быть примерно 0,7 - 0,8; для свекловичных, семеноводческих - 0,4 - 0,5 и т.д.

Приведенные выше показатели специализации имеют ряд преимуществ по сравнению с характеристиками этого процесса по основной отрасли; учет количества товарных отраслей (хозяйства, имеющие меньшее количество товарных отраслей, получают более высокий коэффициент) и удельного веса отраслей в структуре товарной продукции. Однако, в нем нет связи с доходностью отраслей, обусловленной различными соотношениями себестоимости и цен.

Учесть различную доходность отраслей, проявляющуюся в различиях структуры товарной продукции, можно с помощью агрегатного индекса структуры, рассчитываемого по формуле: 
Iстр = Y1*P0 / Y0*P0,
где Y1 - удельный вес отраслей в структуре товарной продукции анализируемого хозяйства, %;

         Y0 - удельный вес отраслей в структуре товарной продукции базового объекта (района, области), %;

         P0 - рентабельность отдельных видов продукции в базовом объекте, %.

Результаты конкретного сельскохозяйственного года зависят от климатических условий. Для получения объективных характеристик рентабельности отдельных отраслей используются среднемноголетние показатели. С учетом их может быть определен совокупный показатель специализации:

По = К*Iстр

Этот показатель свидетельствует не только о сочетании различных по удельным весам отраслей в товарной или валовой продукции, но и о доходности, своеобразной "жизненности" той или иной специализации.

