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IY Основные проблемы и задачи внешнеэкономической деятельности.

Внешние экономические связи – результат мирового разделения труда. В зависимости от функциональных признаков выделяются следующие основные формы внешних экономических всязей:внешняя торговля, научно-техническое сотрудничество, кооперирование. Основной формой внешнеэкономических связей была и остается внешняя торговля. 
В конце 80-х гг. с началом политического и экономического кризисов не только темпы роста внешнеторгового оборота, но и его абсолютные размеры начали падать. Резко сократился экспорт при одновременном увеличении импорта продовольствия и промышленных товаров из стран Запада. 

С начала 90-х внешняя торговля Российской Федерации претерпела существенные изменения. Началось осуществление новой стратегии развития внешнеэкономической деятельности, и  роль внешней торговли в экономике в количественном выражении заметно повысилась. Об этом прежде всего свидетельствует сравнение динамики ВВП с динамикой внешнеторгового оборота в 1992-1997 гг. На фоне устойчивого падения ВВП в течение всего периода внешнеторговый оборот России в 1992-1993 гг. сокращался более низкими темпами. В 1993 г. уже отмечен прирост экспорта, а с 1994 г. происходит повышение и оборота, и экспорта, и импорта. В настоящее время Россия быстрыми темпами улучшает свои политические, экономические и военные связи с зарубежными странами. 

Стоит отметить рост доли конкурентоспособных на мировом рынке товаров: продовольствия и сельскохозяйственного сырья, металлов, химических продуктов. Около 80% экспорта составляют минеральное сырье и топливо – 45%, металлы – 17%, химические товары – 8%, лесоматериалы – 5%, сельскохозяйственное сырье – 3%.

Важнейшей статьей импорта остаются машины и оборудование. Большой удельный вес в импорте России имеют сырьевые товары, некоторые металлы, трубы, химические продукты. Свыше 40% российского импорта приходится на товары народного потребления. 

Промышленно развитые страны Дальнего Зарубежья

Основное место во внешней торговле России с Дальним Зарубежьем занимают промышленно развитые страны. Они являются основными торговыми партнерами России, их доля в российском товарообороте составляет около 50%. Эти страны остаются главными потребителями топливно-энергетических и сырьевых товаров, составляющих основу экспорта России в Дальнее Зарубежье. В свою очередь, страны Западной Европы, США, Японии сохраняют свою роль поставщиков современного оборудования, передовой технологии, продовольственных товаров, медикаментов.

Наибольшую активность наблюдается в торгово-экономических отношениях с Западной Европой. Этому способствует достаточно развитая и стабильная правовая основа деловых связей, географическая близость, хорошая возможность для транспортирования товаров, в том числе наличие развитой сети трубопроводов и газопроводов для поставок российской нефти и газа. Наиболее крупными партнерами России из числа европейских промышленно развитых стран являются ЕС (Германия, Франция, Великобритания, Финляндия, Италия).

Германия(10949,4млн. долларов):

Экспорт (6443,5 млн. долларов):

-нефть (31%);

-природный газ (25,1%);

-цветные металлы, древесина, целлюлоза, удобрения (30%);

-машинно-техническая продукция (3%);

-готовые изделия (11%).

Импорт (4505,9 млн. долларов):

-машинно-техническая продукция (60%);

-масло, мясные изделия, овощи, фрукты, зерно, сахар, пиво и др.(18%);

-ткани, одежда, фармацевтические и косметические изделия, обувь, бытовая химия (20%).

Важнейшим направлением экономических связей России с Германией становится инвестиционное сотрудничество. Основные инвестиции немецкие фирмы направляют в богатые сырьем регионы, располагающие средствами или сырьевыми ресурсами для их оплаты. 

На территории России в настоящее время функционирует около 1,5 тыс. совместных предприятий с германским участием. При этом лишь треть из них имеет производственный профиль, а остальные работают в сфере торговли, услуг, посреднической деятельности. Половина вложений в производственные совместные предприятия приходится на топливно-энергетический комплекс, металлургию, транспорт, легкую и пищевую промышленность.

Примером успешного участия германских организаций и фирм в инвестировании в российскую экономику могут служить долгосрочное инвестиционное сотрудничество с фирмой «Даймлер-Бенц» по Ульяновскому проекту, «Дойче Аэроспейс» – МТУ с НПО «Авиадвигатель», а также финансирование «Дойче Банком» проекта Тюмень1» и т.д. 

Франция (2410,4 млн. долларов):

Экспорт (1217,5 млн. долларов):

-нефть и нефтепродукты;

-черные и цветные металлы;

-природный газ;

-лесные и целлюлозно-бумажные товары.

Импорт (1192,9 млн. долларов):

-потребительские товары;

-промышленное оборудование.

На российском рынке представлено около двадцати корпораций, которые определяют экономические позиции Франции во всем мире: «Рено», «Сен-Гобэн», «Юзинор», «Томсон».

В последнее время активизируется деятельность французских инвесторов в банковской сфере, агропромышленном комплексе, связи и энергетике России. Французские фирмы заинтересованы в расширении капиталовложений в российскую нефтегазовую промышленность, в создании сети деловой внутренней связи, модернизации алюминиевых заводов в Красноярске и Братске, предприятий черной металлургии и мебельной промышленности.

Франция – один из крупных инвесторов России. В настоящее время в счет предоставленного Францией кредита поставляется оборудование для реконструкции систем водоснабжения и канализации Санкт-Петербурга, для обеспечения надежности и безопасности атомных электростанций.

Особая заинтересованность России в рынке ЕС предопределена тем, что страны ЕС являются основными кредиторами РФ. Внешняя торговля России с ЕС традиционно складывается с положительным для России сальдо, которое обеспечивает значительную часть средств, необходимых для обслуживания внешнего долга. При этом Россия имеет отрицательное сальдо в торговле с ЕС услугами.

В торгово-экономическом сотрудничестве с ЕС существуют и накапливаются проблемы, осложняющие перспективы его дальнейшего развития. В торговой политике ЕС сохраняются многочисленные ограничения доступа российских товаров. Особый вред экспорту наносят антидемпинговые процедуры. По-прежнему считая Россию страной с нерыночной экономикой, Комиссия ЕС применяет к российским товарам процедуры на дискриминационной основе. 

Япония (2697,2 млн. долларов):

Экспорт (2234,2 млн. долларов):

-необработанное сырье и продукция низкой степени переработки (90%);

· машины и оборудование.

Импорт (463 млн. долларов):

-промышленное оборудование.

Начиная с 1991г. сформировалась тенденция падения темпов роста и абсолютных объемов экспорта и импорта. Сегодня японская сторона исходит из невозможности пойти на сколько-нибудь широкое экономическое сотрудничество с Россией до тех пор, пока Японии не будут возвращены так называемые северные территории. Помимо этого, Россия не находит пока финансовой возможности погасить долги бывшего СССР частным японским фирмам. Для японской экономики 90-х гг. характерен полный переход на интенсивную модель развития с нарастающей долей передовых наукоемких отраслей промышленности и сферы услуг при одновременном свертывании базисных материало- и энергоемких производств. Это ведет к относительному снижению спроса на топливно-сырьевые ресурсы, составляющие основу российского экспорта.

Однако и в нынешнем товарном наполнении российский экспорт в Японию сохраняет значительные резервы роста, поскольку в текущем десятилетии Япония останется крупнейшим в мире импортером леса, различных нефтепродуктов и сжиженного природного газа, каменного угля и разнообразного металлургического сырья, цветных металлов и др.

США (7443,6 млн. долларов):

Экспорт (5023,3 млн. долларов):

-сырьевые товары (90%);

-машины;

-оборудование;

-транспортные средства.

Импорт (2420,4 млн. долларов):

-продукция машиностроения (34%);

-продовольствие и сырье сельскохозяйственного происхождения (25%).

Торгово-экономическое сотрудничество с США становится все более важным элементом российско-американских отношений. Россия придает большое значение расширению экономических связей с США, рассматривая их в качестве одного из наиболее важных и перспективных партнеров. Рынок США является одним из самых перспективных с точки зрения продаж передовых российских технологий, связанных с космическими исследованиями, ядерной энергетикой, программным обеспечением и др. Развитие взаимовыгодных связей между Россией с США может способствовать успеху реформ и ускорению интеграции российской экономики в мировую хозяйственную систему. Успехом в совместной работе можно считать важный вклад в создание Каспийского трубопроводного конструкциума; подписание меморандума о возможности участия США в работах, проводимых в российском авиационном секторе.

Однако, несмотря на очевидный прогресс, российско-американские торгово-экономические отношения еще не в полной мере освобождены от наследия прошлого, которое особенно затрагивает интересы российских экспортеров.  Устанавливаемые антидемпинговые пошлины обычно носят фактически запретительный характер и действуют в течение многих лет. Они уже коснулись ряда товаров нашего экспорта в США: урана, ферросплавов, магния, титановой губки и др.

Важной нерешенной проблемой российско-американских экономических отношений является неразвитость движения предпринимательского капитала между двумя странами. Американские прямые инвестиции в России составляют более 8 млрд. долл. Большая часть инвестиций сосредоточена в нефтегазовом комплексе, куда вложены капиталы таких крупных ТНК, как, например, «Оксидентал петролеум».

 Компании США занимают лидирующее положение среди фирм других стран по совокупности объемов инвестиций в России. Кроме крупных и хорошо известных проектов в торгово-экономическом комплексе России прорабатываются и осуществляются проекты в других отраслях: аэрокосмической, машиностроительной, химической промышленности, медицине, агробизнесе, телекоммуникациях, конверсии военного производства, средств защиты окружающей среды, золотодобычи и т.д. 

Развивающиеся страны Дальнего Зарубежья

Страны Азии, Африки и Латинской Америки остаются самой многочисленной группой внешнеэкономических партнеров России (17-18%). Основу экспорта в эту группу государств также составляет топливо и сырье. Эти страны выступают весьма важными покупателями российских промышленных товаров и, прежде всего военно-технической продукции, машин и оборудования и являются поставщиками продовольствия, в том числе продукции тропического земледелия и сравнительно дешевых потребительских товаров, прежде всего текстильных и кожевенных изделий. Состояние торговых связей с этой группой стран определятся торговлей и экономическим сотрудничеством с 15-20 государствами, среди которых выделяются 4 главных партнера: Китай, Турция, республика Корея, Индия. По размерам товарооборота к ним примыкают еще 5 стран: Куба, Сингапур, Израиль, Тайвань, Кипр.

На страны Южной Азии, Ближнего и Среднего Востока приходится около 30% внешнеторгового оборота    России с азиатскими странами. Расширение экономического сотрудничества между Россией и странами Азии неразрывно связано с укреплением экспортного сектора, стремлением расширить географию внешнеэкономических связей. На рынках западных государств сбыт многих видов российской экспортной продукции затруднен ограниченными рамками их импортных потребностей и высоким уровнем конкуренции.

Другим фактором, определяющим стремление Российской Федерации интенсифицировать торговые отношения со странами Азии, является желание связать экономический потенциал России, и прежде всего ее восточных районов, с наиболее динамичной частью мирового хозяйства. Это может открыть для России новые возможности как в получении заемных средств, так и в привлечении в российскую экономику зарубежных инвестиций.

Сложившаяся взаимодополняемость наших экономик, относительно невысокая требовательность рынков этих стран, взаимные интересы и накопленный опыт превращают их в весьма удобных и наиболее вероятных покупателей российской продукции. Велики возможности вывоза в азиатские страны продукции обрабатывающей промышленности, в том числе машин, оборудования и оружия. Россия традиционно импортирует оттуда многие виды минерального, растительного сырья, сырье животного происхождения и различные продовольственные товары.

Китай (4373,7 млн. долларов).

Экспорт (3481,8 млн. долларов):

-удобрения;

-черные металлы;

-машины и оборудование;

-минеральное топливо и масла;

-рыба и морские продукты.

Импорт (891,9 млн. долларов):

-товары народного потребления и продукты питания.

Китай является третьим по значению торговым партнером России среди стран Дальнего Зарубежья. Российско-китайские торговые отношения носят нестабильный характер. За пиком товарооборота в 1993г.(7,3 млрд. долларов) последовала череда спадов и подъемов. Сыграл свою роль целый комплекс факторов: сокращение Китаем закупок из России черных металлов и азотных удобрений; прекращение импорта российских самолетов, снижение поставок российского энергооборудования. Негативную роль играет и сложившаяся ситуация в российской экономике.

Общее число российско-китайских предприятий на территории России превышает 1000 (18%). Основным и наиболее перспективным направлением товарно-экономического сотрудничества является энергетика. Разрабатываются проекты газопроводов и линии электропередачи из России в Китай.

Турция (1932,5 млн. долларов).

Экспорт(1617,5 млн. долларов):

-энергоресурсы;

-металлопрокат;

-химические удобрения;

-лес, пиломатериалы.

Импорт (315 млн. долларов):

-текстильные изделия;

-продукты питания;

-автотранспортные средства.

Турция является в поставках товара одним из основных торговых партнеров России. Официально товарооборот между странами составляет около 2 млрд. долларов. Россия занимает 6-е место среди основных торговых партнеров Турции (после Германии, США, Италии, Франции, Великобритании). Если же принять во внимание объем челночной торговли (2,5-3 тыс. млн. долларов), то Россия фактически второй после Германии торговый партнер Турции. 

Русско-турецкие отношения носят достаточно динамичный и устойчивый характер. Главными стимулами этого процесса являются взаимовыгода, богатый научно-технический потенциал России, ценный опыт Турции в создании рыночной экономики. 

Характерной чертой нашего сотрудничества в последнее десятилетие являетя активное участие турецких строительных компаний в сооружении гражданских и промышленных объектов в различных регионах России. В настоящее время в России работает более 120 сертифицированных турецких строительных компаний и фирм, ведущими из которых являются «Энка», «Энтес», «Гама», «Идиль».в последнее время российские компании тоже активизируют свою деятельность в строительном секторе Турции, хотя дисбаланс здесь остается весьма значительным.

Важной стороной двусторонних экономических отношений являются прямые инвестиции, осуществляемые турецкими предприятиями в России и российскими в Турции. В числу наиболее значительных турецких инвестиций относятся открытие в Москве 4 гипермаркетов «Рамстор», пивоваренного завода «Эфес-Пильзнер», строительство завода по производству кока-колы и солода в Ростове и на Кубани. Общая сумма прямых турецких инвестиций на начало 2000г. оценивается в 250 млн. долларов.

Российские инвестиции в Турции   незначительны. Отраслевые предприятиями российской инвестиции являются туризм, трудовые услуги и другие объекты сферы обслуживания.

Важным достоинством последних лет в отношениях с Турцией можно считать заинтересованное сотрудничество в области морского и автомобильного транспорта, науки и техники, а также в области туризма.

Активно развиваются интеграционные процессы в Евроазиатском районе, который объединяет Россию, почти все республики бывшего СССР, Турцию и другие причерноморские государства. Первые шаги в этом направлении были сделаны в 1992г., когда главами причерноморских государств была подписана Декларация о черноморском сотрудничестве. Сейчас настало время, когда в этом важном направлении начали осуществляться реальные проекты.

Индия (1849,6 млн. долларов).

Экспорт (1175,2 млн. долларов):

-цветные металлы;

-продукция органической и неорганической химии.

Импорт (674,3 млн. долларов):

-сельскохозяйственные товары (чай, рис, кофе, соя).

Индия располагает довольно емким, динамично развивающимся и перспективным рынком для поставок товаров, однако уровень и масштабы российско-индийских торгово-экономических отношений пока не соответствует возможностям обеих стран. Распад СССР, кризисные процессы в российской экономике обусловили резкое падение товарооборота с Индией. Было свернуто техническое содействие, оказываемое нашей страной Индии, в том числе и в сооружении тех объектов, продукция которых предназначалась для экспорта в Россию, а также военно-техническое сотрудничество. 

В настоящее время как Российская Федерация, так и Индия предпринимают усилия к восстановлению и развитию торгово-экономических связей.  В начале сентября 2000г. Индию посетил Президент РФ В.Путин. В результате визита было подписано около полутора десятков документов. Главным из них является Декларация о стратегическом партнерстве между республикой Индия и Российской Федерацией. Стратегическое партнерство предусматривает развитие политического и торгово-экономического сотрудничества между Индией и Россией, а также в области обороны, науки и техники, культуры и др. 

Углубление торговых отношений со странами Азии поможет смягчить негативные последствия разрыва связей с Восточной Европой.

Страны Латинской Америки (2249 млн. долларов).

Экспорт:

-машинно-техническая продукция;

Импорт:

-кофе, какао, тропические фрукты;

-цветные и редкие металлы;

В последнее время наблюдается повышение внешнеэкономической активности по отношению к странам Латинской Америки, которые представляют собой емкий и быстро развивающийся рынок. В перспективе Латинская Америка, располагающая крупными минерально-сырьевыми и энергетическими ресурсами и уже солидным промышленным и научно-техническим потенциалом, могла бы стать одним из важных направлений более полного включения экономики России в международное разделение труда.

Торгово-экономические отношения России с африканскими странами имеют менее благоприятные перспективы. 

Из-за возникших трудностей в экономике СССР было приостановлено оказание технического содействия Советским Союзом странам Африки. Это и другие обстоятельства послужили определенным ограничением в торгово-экономическом сотрудничестве со странами Африки и отразились на его динамике. Товарооборот России со странами Африки составляет сравнительно небольшую сумму (1%), при этом импорт из Африки превышает российский экспорт. Большая часть товарооборота России приходится на страны Северной Африки (83%).

Радикальная экономическая реформа, кардинальное изменение геополитического положения России после распада СССР существенно повысили роль внешнеэкономического фактора в развитии страны. А последние десятилетия в России произошли существенные изменения: усилилась ее экономическая зависимость от внешнего мира, от состояния внешнеэкономических связей. Размеры экономического взаимодействия с внешним миром во многом определяют развитие отраслей экономики. Восстановление производственного потенциала России во многом связано с развитием ее внешнеэкономических отношений с традиционными партнерами. 

Прошедшее десятилетие характеризуется спадом внешнеторгового оборота, уменьшением в нем доли России, сокращением номенклатуры экспортной продукции до сырьевых ресурсов. Снижение российского экспорта в страны Дальнего Зарубежья составило 3%. Но товарная структура экспорта в эти страны продолжает оставаться крайне нерациональной, представленной в основном природными ресурсами и полуфабрикатами. Из страны вывозятся стратегические ресурсы, в том числе нефть, газ, цветные металлы. В объеме импорта технологическое оборудование для всех видов производства составляет до 10%, а высокоуровневых технологий – всего 0,01%.

Регулирование внешнеэкономической деятельности должно быть направлено на повышение конкурентоспособности отечественных товаров, защиту внутреннего рынка от  конкуренции из-за рубежа, создание благоприятных условий для расширения внутреннего производства, пресечения вывоза капитала за рубеж и притока инвестиций из других стран. Нужна целая серия законов, которые позволили бы создать льготные таможенные и налоговые условия для импорта определенных видов оборудования, особенно для обновления базовых отраслей экономики.
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